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O objetivo deste gráfico é apresentar ao usuário, caso esteja configurado como vendedor,
seu desempenho dentro do período indicado.
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Total Vendido

Este  cartão  apresenta  o  total  das  vendas  baixadas/  faturadas  do  vendedor  logado,
não considerando os valores referentes a trocas e devoluções.

Os valores considerados nos pedidos são:

Valor Unitário + Frete + IPI + ICMS ST + FCP ST + Acréscimo + Seguro – Desconto

Itens por Venda (Média)

Apresenta a média de itens vendidos pelo vendedor no período.

Ticket Médio

Este cartão apresenta a média do valor das vendas do vendedor.
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Fórmula: Total Quantidade (Itens do pedido) / Quantidade de Pedidos.

Meta Mensal/Meta Anual

Apresenta o percentual referente à meta definida para o vendedor no mês filtrado. Esta
meta poderá ser configurada em Configurações > Meta > Tipo: Por Funcionário.

Quando o filtro estiver definido como Anual, o cartão será atualizado para Meta Anual,
considerando o valor acumulado das metas definidas dentro do ano.
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Comissão Gerada

Este cartão apresenta a comissão gerada para o vendedor.

Comissão Pendente

Apresenta a comissão pendente de geração para o vendedor.

Observação:  Não será possível  calcular  a  comissão pendente quando aplicado o filtro
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anual.

Agenda

Exibe a programação do vendedor para o dia atual e o seguinte, organizada por horário,
com base nas informações cadastradas em  Vendas > Agendamento de Vendas.

Últimas Vendas Realizadas
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Este cartão exibirá as 10 vendas  baixadas/ faturadas do vendedor.

Top 10 – Clientes em Vendas Brutas

Exibe os 10 clientes do vendedor que realizaram as maiores compras dentro do período
filtrado, mostrando o valor comprado e seu respectivo percentual.
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Orçamentos e Vendas em Aberto

Este cartão informa os Orçamentos e Vendas em aberto do vendedor dentro do mês ou
ano filtrado.
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Carteira de Clientes

Exibe os clientes atribuídos ao vendedor, conforme indicado em Cadastros > Cadastros >
Clientes > Aba Outras Informações > Vendedor Interno/Vendedor Externo.

A classificação é feita da seguinte forma:

Ativos: Clientes que realizaram compras nos últimos 6 meses.
Sem vendas a 6 meses: Clientes que não efetuaram compras nos últimos 6 meses.
Sem vendas a mais de um ano: Clientes que não realizaram compras nos últimos 12
meses.
Clientes que nunca compraram: Clientes que nunca realizaram uma compra.
Inativos: Clientes do vendedor que estejam com o status de Inativos ou Indefinidos.
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Últimos Produtos Cadastrados

Este  cartão  exibe  os  últ imos  10  produtos  cadastrados,  independente  da
origem (Produtos, Serviços, Produto Simplificado ou Grade de Produtos).

Últimas Promoções Ativas

Exibe as 10 promoções ativas para a empresa filtrada, realizando a ordenação por prazo de
forma decrescente (do maior para o menor).
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Vendas por Grupo

Este cartão apresenta o gráfico de vendas realizando seu agrupamento.
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Sistemas Compatíveis:

Futura Server
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